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Insights



Levls Performance

Trabalhar o e-commerce para o Dia das Mães é crucial para 
aproveitar ao máximo essa ocasião especial. Este é 
considerado um dos maiores eventos sazonais do comércio do 
primeiro semestre, por movimentar milhões todos os anos. 

O Dia das Mães já é o segundo evento comercial mais 
importante do ano para muitos varejistas, ficando atrás apenas 
no Natal.
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Antecipação de Calendário

Comece a comunicar suas ações de dia das mães com 
antecedência, nós recomendamos a partir desta última 
semana de abril começando pelo dia 22/04 até o dia 
12/05. Com isso prepare seu E-Commerce com: 

● Banners
● Cupons
● Produtos
● Ofertas
● Categoria especial
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Estratégias

● Definas seus produtos ABC, garanta profundidade de estoque
● Produtos encalhados, promovam ações especiais para estes produtos
● Defina as ofertas comerciais, cupons temáticos, desconto DE R$XX POR R$YY, descontos 

progressivos, frete grátis, compre e ganhe. 
● Para sua base, trabalhe desconto Regressivo, incentivando a antecipação de compra com um 

desconto maior para quem fizer os pedidos adiantados. 
● Aqueça sua audiência: aumente a frequência de postagens no feed + stories + reels com o 

tema. Trabalhe bastidores e provas social em caso de loja física, dispare E-mail Marketing e 
mensagens em WhatsApp.

● Prepare seu site: Banner da Home comunicando as ofertas, Categoria especial dia das mães.
● Prepare bons criativos: Carrossel, imagem única e vídeos dos produtos que serão anunciados, 

produza copos com foco em presente, destacar na ancoragem de preços com selo de dia das 
mães.



Levls Performance

Gatilhos e Comunicação

Em termos de comunicação e linguagem dos gatilhos, muitas empresas optam por explorar o 
caráter emocional do Dia das Mães, porém, buscando evitar estereótipos e clichês.

Crie comunicação não só para que irá presentear, mas também para aquelas mães que aproveitam 
a data para se presentear. Segundo pesquisa da GlobalWebindex, os principais motivos para as 
mães finalizar uma compra são: frete grátis, processo de compra rápido e resenha de outros 
consumidores. Claro que oferecer algo adicional, como um cupom exclusivo pode ajudar muito na 
conversão, além de permitir posterior mensuração da efetividade da sua ação.

Caso seu e-commerce não tenha produtos presenteáveis no Dia das Mães, ainda assim aproveite 
a oportunidade para reforçar o relacionamento, simplesmente parabenizando as mães presentes 
na sua lista de contatos.



Exemplos
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Banners e Categoria dia das mães
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Banners e Categoria dia das mães
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Jornada Social

● Gere conexão com sua audiência com conteúdos 
expressivamente emocionais.

● Crie Destaques Exclusivos para a data
● Aumente a Frequência de Stories com as ofertas 

comerciais da data
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Criativos
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Criativos



Levls Performance

Criativos



Quer melhorar seus 
resultados de venda?
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● Dificuldade em Vender mais
● Dificuldade em Aumentar a Lucratividade
● Dificuldade em Escalar as vendas
● ……

Vamos Conversar para levar o seu E Commerce para outro nível!

CLIQUE PARA PERFORMANCE COMMERCE

CLIQUE PARA MENTORIA LEVLS MAX

https://api.whatsapp.com/send?phone=5531992653509&text=Ol%C3%A1%20Gostaria%20de%20falar%20sobre%20a%20PERFORMANCE%20COMMERCE
https://api.whatsapp.com/send?phone=5531992653509&text=Ol%C3%A1%20Gostaria%20de%20falar%20sobre%20a%20MENTORIA%20LEVLS%20MAX


Seja o responsável pelo seu 

sucesso e conte com a nossa 

equipe.

Vamos juntos ao próximo nível !


